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Propensione, Vittoria Assicurazioni
diventa socio della digital company

Riassetti

Il gruppo entracon I'11,32%:
la quota sara estendibile
entroil 2023 al 19,5 per cento

Agrusti: «C’¢ 1 milione
di clienti potenziali che entra
nel nostro negozio virtuale»

Laura Galvagni

Raffaele Agrustl ¢ Glancarlo Scottl
stringono un asse con Vittoria Assi-
curazionl attraverso Propensione. La
compagnia della famiglia Acutisen-
trera infatti nel capitale della digital
company basata a Trieste ¢ fondata
dal due ex manager delle Generali.
Propenstone ¢ attiva nella consulenza
¢ distribuzione online di prodott di
previdenza integrativa e di protezio-
nedell'individuoe abreve vedradun-
que I'ingresso nelka compagine azio-
naria di Vittorta Assicurazioni con
una quota dell'n, 32%, estendibile al
19.5% entrotl 2023,

Grazie all'intesa dunque vieneri-
definito 'assetto societario della di-
gital company, mentre Propensio-
nedt potrd ampliare ka gamma del
prodotti previdenziali conun fondo
pensione di Vittoria Assicuraziond.
Inoltre, viene splegato dallasocleta,
tondo verraaffiancatoda una serle
di prodotd assicurativi Incentratl
sullartutela della personaa 360°, co-
me la polizza TCM (Temporanea Ca-
soMorte), laLTC (Long Term Care) ¢
le coperture di invalidicl, garantendo
Il raggiungimento degli oblettivi
qualunque stano gli event che sl
possano verificare nell'arco dellavi-
ta. Sul tavolo, infine, ¢l sara la possi-
bilita di valutare le opportunitd of-
ferte dalla nuova normativa riguar-
dantel PEPP (prodotti pensionistic
Individuali pan-europed), che entrerd
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in vigore il prossimo anno.

In sostanza l'oblettivo che que-
st"asse intende persegulre ¢uno: of -
frire al propri client 'occasione di
darsi un target di risparmio previ-
denziale edi proteggerio con polizze
di puro rischio, secondo una logica
modificabile ¢ adattabile alle ditfe-
rentl fasi della vita, Esullacartal pos-
sibili sottoscrittori sono parecchl

«L'aspetto piu rilevante che sta
emergendo ¢ Il numero di contacts:
nel nostro negozio virtuale di Pro-
pensione.it entrano all'anno quasi 1
milione di persones, ha sottolineato
Raffacle Agrusti, in colloguio con Il
Sole 24 Ore. Unmilione dungue di po-
tenzialiclienti che *simulano” ll pro-
prio plano previdenziale ottimale ¢
che in prospettiva possono diventare
nuowvi assicuratl, «Questo dimostra
che la nostra offerta e il nostro pro-
dotto risponde alla domanda csisten-
te ¢ che l'interesse ¢ elevato» ha ag-
glunto. D'altraparte, ha commentato
ancora Agrusti, ¢'¢ anche un aspetto
di «servizion che avvicina le persone
aPropensione: «Lapossibilita di con-
trontare il proprio fondo con quella
chesecondo nol & invece la proposta
migliore per ll loro profilo, sta in ter-
minldiqualitd che dicostin, Ed épro-
priol'aspetto def costl che rappresen-
tauntassello determinante: «Le dif-
ferenze incertd cast traun prodotto ¢
Ialtro sono abissall, talvolta st arriva
a clfre complessive vicine 100 mika

eurow, ha commentato il manager.

«L'accordo siglato rappresenta
una buona opportunita di sviluppo
soprartutto dal punto di vista indu-
striale in un ambito, quello della pre-
videnza, in piena espansione. In Ita-
lia, secondo gli ultimi dati diffusi da
Covip, a fine settembre 2021 le post-
ziond in essere presso le forme pen-
stonistiche complementan sono 9,571
miliond, in crescita di 229.000 unita
(+2,5%) rispetto a dicembre 2020,
mentre le risorse destinate alle pre-
stazionl sono, sempre a fine settem-
bre 2021, part 2 208,5 miltardi dieuro,
circa 10,5 miliard! (n pii rispetto al
2020w, hadichlarato Cesare Caldarel-
I, ceo di Vittorta Assicuraziond.

Vittoria dunque ha visto in Pro-
pensione la possibilita di potere «ac-
celerare llproprio processo didigita-
lizzazione» ma allo stesso tempo ha
anche Intulto «il valore Inespresso
dedl'asset focalizzato su un tema dalle
clevate potenzialitd come la previ-
denza Integrativas, ha concluso
Agrusti.

Propensione, che attualmente & il
player di settore meglio postzionato
digitalmente, offre una consulenza
personal zzata e gracuita, dal check-
up previdenziale alka sottoscrizione
online, garantendo al propri client |
prodott pii adeguat alle loro esigen-
ze e quelle della loro famiglia, fl tutto
acostl equl. Lo fa peraltro sottoline-
ando la necessita di cominciare il per-
corso gla da ragazzl, magan finanzia-
to dal genitort, ¢ di immaginare il fon-
do pensione anche come risorsa pos-
sibile per colmare le esigenze
finanziare che potrebbero presentar-
si tra Ul momento della riscosstone
della pensione pubblica e ka cessazio-
nedel rapporto di lavoro.
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